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1973 yılında Almanya’nın Münih şehrinde doğan Feridun Bek, İşletme Fakültesi mezunudur. İlaveten, biri Almanya’da “Frankfurt Business School & Finance” diğeri ise İngiltere’de “Reading Henley” üniversitelerinde olmak üzere iki ayrı “Executive MBA” diplomasi vardır. 

Bek, iş hayatına Almanya Volkswagen Holding’in dünya yönetim merkezinde başlamıştır. Volkswagen Global Organizasyonu’nun İhracat Bölümleri için 332 sayfalık “Satış Teknikleri” konusunda kitap yazmış ve bu eser Volkswagen’in aktif olduğu 100 kadar ülkede “Global Yönetim” rehberi olarak dağıtılmıştır. Ardından, Volkswagen Grubunun “Dünya Strateji ve İş Yönetimi Merkezi’nde çalışıp, Volkswagen Grubu Markaları’nın (VW, Audi, Seat, Skoda, Volkswagen Ticari Araçlar, Bentley, vs.) kar geliştirme ve büyüme stratejilerinden sorumlu olmuştur. 2001 yılında geliştirdiği ülkeler için “Iş ve Iş Yönetimi Geliştirme” konseptinin değeri 1 milyon dolar civarında tespit edilmiş ve Volkswagen Grubu için standart olarak kabul edilmiştir. 

Amerikan Raytheon şirketinde Avrupa, Orta-Doğu ve Afrika masasında, 25 ülkeden sorumlu iş geliştirme müdürü olarak çalışmış ve özellikle de ihalelerde başarılı olmak için yaratıcı çözümler üretmiş ve satış alanında çok başarılı anlaşmalara imza atmıştır.

2007 yılında Amerika’ya tayin olduğundan bu yana, global şirketlerde Strateji, İş Geliştirme ve Yönetim İdaresi konusunda milyon dolarlık danışmanlık projelerini yönetmektedir. Washington’da çalıştıktan sonra, son 1,5 yıldır da Michigan Eyaleti/Detroit şehrinde danışmanlık projelerine devam etmektedir.

Feridun Bek, şu anda “ATAA Endüstri ve Ticari İlişkiler Komitesi” Başkanlığı (www.ataa.org), Türk-Amerikan Toplumu Michigan Derneği Başkanlığı (www.tacam.org) ve Türk Ticaret Odası şikago (www.tacci-midwest.org) yönetim kurulu üyeliği yapmaktadır. 12 yıllık aktif Türk, Alman ve Amerikan sivil toplum örgütleri geçmişinde, Ekonomi Konferanslarına uzman konuşmacı olarak davet edilmiş ve değişik derneklerin yönetimlerinde başarılı projelere imza atmıştır ve bazı örnekler aşağıdadır: 

· TACAM (www.tacam.org) Derneği’nin Başkanı olarak geçen 12 ay içinde çok başarılı 24 etkinlik yapılmasını sağlamıştır. Ayrıyeten, 2010’da Amerika’da 6 şehir’e Cumhuriyet Bayramını resmi bayram olarak ilan ettirip sertifikalar almıştır. Ekim 2011’de ise yeniden 6 şehire daha Cumhuriyet Bayramı’nı resmi olarak tanıttırmış ve 300 kadar kişinin katılımıyla gerçekleştirilen etkinlikte, Amerikalı Federal Kongre Milletvekilleri Garry Peters, Hansen Clarke ve Belediye Başkanı David Landry’ye övgülerle Atatürk ve Türkiye sunumu yaptırmıştır (Örnek basın haberi: http://www.turkishny.com/usa-news/87-american-english-news/71489-michiganda-turkiye-ve-ataturk-tantm)

· ATAA (www.ataa.org - Türk Amerikan Dernekleri Kurulu) Ermeni Araştırmalar ve TABAN (Halk Lobiciliği) Komitesi’nde Eş-Başkan olarak “VISION 2023” konseptini hazırlamış ve bu konseptin Sayın Cumhurbaşkanı, Sayın Başbakan ve ilgili makamlara kadar sunulmasında ve daha sonra da aktif uygulanmasında başarıyla rol almıştır. Ayni zamanda ATAA’da icra kurulu üyeliği ve bölgesel başkan yardımcılığı tecrübeleri de vardır.

· Altı yılı aşkın bir süre Almanya Atatürkçü Düşünce Derneği Yönetim Kurulu’nda 50’nin üzerinde konferansın düzenlenmesinde aktif görev almıştır.

· Amerikan-Türk Washington DC Derneği (www.ata-dc.org), Frankfurt Türk-Alman Öğrenci Derneği gibi kurumların yönetim kurullarında hizmet etmiş, Frankfurt Umran Ertok Tiyatrosunun da Halka İlişikiler Müdürlüğünü yapmıştır.

Bek, Türkiye’nin Dünya’da 15. büyük ekonomi olması ve güçlü büyüme potansiyelinden dolayı, Türkiye’nin gelişeceğinden çok ümitlidir ve bunun için Alman disipliniyle planlama yapılması ve çalışılması gerektiğini savunmaktadır. Ülkemizin kalkınması için, ihracatın çok önemli bir unsur olduğunu bilen Bek, yeni dönemdeki DTIK Amerikan Komitesinde aşağıda örnek olarak sunulan ihracat stratejilerinin faydalı olacağına inanıp, bu konuda da hizmet etmek istemektedir:

1. Pazar araştırması yapılması ve Türkiye’den en yüksek ciroyla Amerika’ya satılabilecek ve rekabet avantajı en yüksek olan sektörlerin ve ürünlerin tespiti,

2. Ürünler seçildikten sonra, başlangıç olarak, bunları Türkiye’de sunan profili ve ürün kalitesi güçlü şirketlere proaktif şekilde ulaşılması,

3. Seçilen Türk şirketlerine Amerika Pazarı’ndan ihale alabilmeleri için gerekli lojistik desteğin verilmesi, söz gelimi: Amerikan iş kültürüne uyan pazarlama/reklam dokümanlarının ve web-sitesinin hazırlanması; 5,000 dolar gibi bir maliyetle Amerika’da resmi bir temsilciliğin açılması; Amerika’da düşük sabit maliyet ve ağırlıkta komisyon üzeri çalışacak şirketler ile anlaşıp, Amerikalı satıcıların ürünleri satması; hedef alınan büyük şirketlerin satın alma departmanlarıyla aracı kurumlar üzerinde tanıtım toplantılarının düzenlenmesi, fuarlarda lojistik destek, ürün kalite eğitimi vs.

4. Amerikalı aracı şirketlerle satış hacimlerinin belirli bir düzeye erişmesini sağladıktan sonra, Türkiye merkezli şirketlerin Amerika’da tam bir yönetim ekibinin kurulmasına destek verilmesi ve gelen yöneticilere Amerika iş kültürü, satış, pazarlama, Amerika iş hukuku vs. konularında özel eğitim verilmesi,

5. Eğitimi şirket yöneticilerine kolaylaştırmak, daha geniş kitlelere ulaşmak ve genel maliyetlerin düşürülmesi için temel konular için “Internet” eğitim metotlarının sunulması,

6. Bunun yanısıra Amerika Bölgesi’nden Türkiye’ye yatırım yapabilecek şirketlerin analizle seçilip, onları Türkiye’de uygun şirketlerle eşleştirme programlarının düzenlenmesi vs.

Feridun Bek evli ve iki çocuk babasıdır.







